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Brennstoffe - Kraftstoffe - Schmierstoffe - Additive

Markt: Das Drehen an der Energiepreisschraube ist ein riskantes Spiel
Warmewende: Vielfalt bleibt beliebt - Holz im Aufwind

Mittelstand: Fliissigen Energietragern eine Zukunft sichern



Praxis

Flussige brauchen
Perspektive

Unter dem Warenzeichen ,BYenergie“ bietet eine ganze
Firmengruppe aus regionalen Partnern in Oberbayern
fliissige Brenn- und Kraftstoffe, Schmierstoffe aber auch
Energieberatung, Tankservice und mobile Warmeversor-
gung an. Dabei sind die Mittelstandler liberzeugt, dass die
Olheizung als aktiver und innovativer Teil der Energie-
wende eine gesicherte Zukunft verdient.

ast ein Viertel aller Olheizun-
Fgen befinden sich in Bayern und
damit auch die grofite Zahl der An-
lagen, die in den kommenden Jahren
modernisiert werden muss. Zwei gute
Griinde, warum der oberbayerische
Mineral6lhdndler Dieter Dlask unter
dem Warenzeichen ,BYenergie“ weiter
auf fliissige Energietrager setzt und da-
fir eintritt, diesen Markt mit innovati-
ven Losungen zu erhalten. Er kann es
tiberhaupt nicht nachvollziehen, war-
um die Olheizung derart ins politische
Kreuzfeuer geraten ist. Und noch we-
niger versteht er, wieso sich Kunden,
die jahrelang mit ihrer Anlage zufrie-
den waren, davon beeinflussen lassen
und nur, weil jetzt hohe Fordermittel
ausgeschiittet werden, dem Heizol den
Riicken kehren.

Ihm geht es vor allem darum, seinen
Kunden immer wieder klar zu machen:
Die Olheizung ist kein Auslaufmodell.
Sie ist auch nicht verboten. Und auch
nach 2025 kénnen Olheizungen ein-
gebaut werden, wenn dabei anteilig
erneuerbare Energien genutzt wer-
den oder es keine andere Moglichkeit
gibt, weil weder Gas noch Fernwarme
anliegen.

Doch schon heute, sei es sinnvoll,
auf hybride Systeme zu setzen, meint
Dlask. Viele, die sich eine effiziente
Ol-Brennwertheizung einbauen lassen,
erganzen diese durch eine Solar- oder
Photovoltaik-Anlage auf dem Dach.
Wer durch Bayern féahrt, sieht tiberall
die Module auf den Déchern glédnzen.

,5eit 1995 ist der durchschnittliche Ver-
brauch pro Olheizung in Deutschland
um beinahe zwei Drittel zuriickgegan-
gen. Das muss man erstmal nachma-
chen, ergdnzt Ludwig Triebenbacher,
Geschaftsfithrer des ebenfalls unter
BYenergie arbeitenden gleichnamigen
Energiehdndlers aus Benediktbeuern.
,Eine bessere Variante, um Energie zu
sparen, sein Geld gut anzulegen und
die Umwelt zu schiitzen gibt es kaum®,
meint er. Obendrein werde der erneu-
erbare Anteil bei der Modernisierung
auch noch gefordert.

Aber auch ohne die staatlichen Mit-
tel lohne sich die C)lheizung. ,Denn an-
dere Systeme wie Warmepumpe oder
Pelletanlagen sind einerseits nicht fiir
alle Gebdaude geeignet und anderer-
seits trotz der reichlichen Férdermit-
tel noch um einige 1.000 Euro teurer
in der Anschaffung als eine Ol-Brenn-
wert-Heizung. Zudem ist die Wartung
etwa bei einer Pelletheizung deutlich
aufwandiger. Auch wenn die kleinen
Presslinge meist billiger sind als Heiz-
0l und auch nicht mit einer CO,-Abga-
be belegt werden, bleibt die Olheizung

Arbeiten seit Jahren gut zusammen fur einen Heizélmarkt mit Zukunft (v. I.):
Dieter Dlask, Ludwig Triebenbacher und Alois Anetsberger.
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Das neue Lager in
Antdorf fasst insge-
samt 400.000 Liter. Die
Halfte davon ist fur
Heizol vorgesehen, die
anderen beiden Tanks
beinhalten Diesel (BO
und B7) sowie Heiz-

6l mit weniger als

10 ppm Schwefelge-
halt als Sonderquali-
tat. Die Lagerstruktur
ermoglicht es, kunftig
auch weitere Produkte
wie Biokomponenten
oder E-Fuels einzula-
gern und dem Heizol
beizumischen.

wirtschaftlich attraktiv®, rechnet
Dlask vor. Aus seiner Region kennt
er geniligend Beispiele dafiir, dass die
Kosten fiir neue Warmepumpen oder
Pelletkessel in den vergangenen Mo-
naten deutlich gestiegen sind. ,Ein
Grofdteil der staatlichen Forderung
wird dadurch wieder aufgezehrt.
Wenn die Entwicklung so weitergeht,
decken die Fordermittel gerade mal
die Preiserhohung®, so sein Fazit. Da-
bei ist er liberhaupt nicht gegen den
Einsatz von Holzpellets. BYenergie
liefert die kleinen Presslinge selbst

Am Lager kénnen Diesel, AdBlue und
Additive getankt werden.

und freut sich tber die wachsende
Nachfrage.

Es komme nur immer darauf an,
die optimale Alternative zu finden. Da
Dlask bei seinen Kunden auch als Ener-
gieberater unterwegs ist, weifs er, wie
unterschiedlich die Gebaude sind und
wie individuell die Vorstellungen ihrer
Besitzer zu einem neuen Heizsystem
ausfallen. Gerade im landlichen Raum
zeigen sich die Vorteile fliissiger Ener-
gietrager. Sie haben einen unschlagbar
hohen Energiegehalt, bieten Unabhan-
gigkeit, einen sicheren Energievorrat,

Der Tankautomat erméglicht einen schnellen Uberblick sowie eine komfortable

und sichere Handhabung.
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inkl. FIBU, SCM (EK, VK, Dispo)

= Tankstellenmanagement

= Tankkartenmanagement
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m Grafische Disposition

= Mobile Business
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Die Zukunft beginnt jetzt!

Die moderne Branchenlésung
~prodenergy“ auf der Basis von
Microsoft Dynamics unterstutzt Sie
bei der Digitalisierung samtlicher
Prozesse im Energiehandel:

von der Raffinerie bis zum Tank.

Sprechen Sie mit einem unserer 35
Fachberater dariiber, wie Sie und lhr
Unternehmen von der Digitalisierung
profitieren kénnen.

Wir freuen uns auf Ihren Kontakt!

Microsoft Partner

pro4dynamix GmbH

Dr.-Klein-Str. 9 | D-88069 Tettnang
E: info@pro4dynamix.com

T: +49 (0) 7542 944 19-0
www.pro4dynamix.com




Praxis

der verlustfrei gelagert werden kann.
Sie lassen sich leicht transportieren
und in Zukunft zunehmend durch
CO,-arme oder -freie Fuels ersetzen.
Das alles macht die Fliissigen so flexi-
bel und eroffnet zudem die Moglich-
keit mit der Olheizung die CO,-Emissi-
onen noch weiter zu senken.

Gerade die hohe Flexibilitit des
Heizodls erweist sich bei einem weite-
ren Geschéftsbereich von BYenergie
als grundlegend: der mobilen Wéarme-
versorgung. ,Gemeinsam mit unserem
Partnerunternehmen Heizflex 24 stel-
len wir mobile Heizzentralen zu Ver-
fiigung, die nahezu iiberall einsetzbar
sind und sich besonders zur tempora-
ren Warmeversorgung eignen, wenn
Heizungen eine langere Stérung ha-
ben, auf Baustellen oder auch in Fest-
zelten®, berichtet Dlask. Er weifd ganz
genau, wie der Warmebedarf selbst
fiir grofde Projekte zu berechnen ist
und kennt durchaus Fille, in denen die
Kundenanforderungen nur mit grofder
Miihe erfiillt werden koénnen. Durch
seine Erfahrungen in diesem Bereich
kann sich der Mittelstandler gut vor-
stellen, den Heiztechnikbereich in sei-
nem Unternehmen kiinftig noch star-
ker auszubauen.

Sicher und
zukunftsfest

Der Fliissig-Bereich bleibt aber das
Hauptgeschift der unter BYenergie
agierenden Firmengruppe. 16 Tank-
wagen - vom Sattel iber den Hanger-
zug bis zum kleinen Verteilerfahrzeug
sind dafiir im rund 100 Kilometer gro-
en Liefergebiet rund um Miinchen,
Augsburg und in Schwaben unter-
wegs. Dlask ist dabei ein liberzeugter
Esterer-Kunde: ,Das erste Fahrzeug,
das wir in Helsa gekauft haben, war
bei uns 19 Jahre ohne Probleme im
Einsatz. Und wenn mal etwas kaputt
geht, wird schnell geholfen. Wich-
tig ist ihm immer eine enge, vertrau-
ensvolle Zusammenarbeit und Kkla-
re Strukturen. Das gilt bei externen
Partnern genauso wie in der eigenen
Firmengruppe.”

In Kiirze soll iibrigens ein ,PEANO“
die Fahrzeugflotte ergidnzen (sie-
he auch Brennstoffspiegel Septem-
ber 2021). Dafiir haben sich die Ober-
bayern nach einem sechswochigen,
erfolgreichen Test entschieden. Das

Fahrzeug mit dem elektrischem Pum-
penantrieb ist leiser bei der Beliefe-
rung und erzeugt weniger Emissionen.

Neben Heizo6l in vier verschiedenen
Qualititen und auf Kundenwunsch
auch CO,-kompensiert, sind Diesel-
kraftstoffe (BO und B7), Schmierstoffe,
AdBlue und Additive im Angebot.

Um seine Kunden zuverlassig bedie-
nen zu konnen, hat Dlask die eigene
Lagerstruktur auf vier Standorte aus-
gebaut. Am altesten, in Benediktbeu-
ern, arbeitet noch heute der ,Ur-Full-
comat”, wie Alois Anetsberger erzihlt,
der die Umfiillstation hier vor rund 20
Jahren eingebaut hat. Mit seinem Un-
ternehmen, ITU Innovative Tank- und
Umweltschutzsysteme, hat er die Tech-
nik inzwischen immer weiterentwi-
ckelt. So ist auch der bisher letzte BY-
energie-Standort in Antdorf mit einem
Fiillcomat ausgestattet - nun natiirlich
der neuesten Generation.

Das hat mehrere entscheidende Vor-
teile: Vor allem werden durch die inte-
grierte Ableitrinne die Forderungen
der Technischen Regeln fiir Gefahrstof-
fe (TRGS 509 - Lagern von fliissigen
und festen Gefahrstoffen in ortsfesten
Behaltern sowie Fiill- und Entleerstel-
len fiir ortsbewegliche Behalter) nach
einer fliissigkeitsdichten Fahrbahn 2,5
Meter um die Fahrzeugkupplung er-
fiillt. ,Urspriinglich wollte das Land-
ratsamt, dass wir den gesamten Platz
fliisssigkeitsdicht gestalten, weil hier
auch AdBlue abgefillt wird®, erinnert
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Die Ableitrinne
wird bei der
Betankung bis
unter die Tro-
ckenkupplung
des Fahrzeuges
ausgefahren
und erfullt so
die Anforde-
rung an eine
flussigkeitsdich-
te Abfullflache.

sich Anetsberger. Das konnte so ver-
mieden werden.

»Auflerdem koénnen wir in dem La-
ger auch selbst blenden. Das ermog-
licht beispielsweise das Beimischen
von E-Fuels ins Heizél oder anderer
CO,-armer Fuels und eroffnet uns da-
mit eine wichtige Zukunftsoption®, sagt
Dlask.

Eine effiziente Lagerstruktur ist fiir
ihn sehr wichtig: ,Durch die Konsoli-
dierung in der Branche ist in den ver-
gangenen Jahren eine Reihe von kleine-
ren Ligern weggefallen. Die Konzerne
haben ihre Handlerkunden auf Grof3-
tanklager und Raffinerien gelenkt und
um Miinchen herum herrscht ein sehr
dichtes Verkehrsaufkommen. Mit un-
seren Lagern haben wir einen guten
Warenpuffer, und wir kénnen unsere
Touren optimal gestalten. Ohne die La-
ger verbriachten wir mehr Zeit auf der
Strafde als fiir den eigentlichen Weg
zum Kunden.”

Gerade fir die ,letzte Meile” will
Dlask seinen Service noch weiter ver-
bessern. Eine Sendungsnachverfolgung
findet er sehr sinnvoll. ,Das wére tech-
nisch kein Problem, die Terminbestati-
gung lauft ohnehin schon per SMS.”

Unterm Strich sieht er noch viele
Moglichkeiten, das Heizolgeschéft zu
entwickeln und dabei auch die Wiin-
sche von Politik und Kunden nach
weniger CO,-Emissionen zu erfiillen.
Aber die Rahmenbedingungen miissen
das auch ermoglichen. <« HHManz
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